Presseinformation
CalPlus und Tektronix beschlieBen Vertriebspartnerschaft
Die CalPlus GmbH wurde im Jahre 1999 durch ehemalige Fluke Mitarbeiter gegrundet.

Als mittlerweile grofdter Vertriebspartner von Fluke in Europa, liegt der Schwerpunkt bei
CalPlus bei dem exklusiv vertriebenen Bereich von Fluke Precision Measurement.
Dazu zahlen insbesondere Kalibratoren und Referenzstandards flr elektrische GrolRen
und Temperatur.

Aber auch im Bereich Fluke Industrial, mit Produkten wie z.B. Multimeter, Scopemeter,
Netzanalysatoren und Warmebildkameras, zahlt CalPlus zu den umsatzstarksten Fluke
Partnern.

Innerhalb von nur 10 Jahren konnte der Gesamtumsatz mehr als verdreifacht werden.
Die Anzahl der Mitarbeiter stieg innerhalb dieses Zeitraumes von 6 auf 23.

Der Vertrieb aller Produkte erfolgt bundesweit Uber kompetente, erfahrene und gut
ausgebildete AuRendienstmitarbeiter, die aus der jeweiligen Region heraus die Kunden
vor Ort betreuen. Ein leistungsstarkes Innendienstteam in der Berliner Zentrale steht fur
alle kommerziellen und technischen Anfragen, sowohl vor, als auch nach dem Verkauf
zur Verfugung.

Im Juli 2008 wurde nun mit Tektronix, dem weltweiten MarktfUhrer fur Oszilloskope eine
Vertriebsvereinbarung geschlossen.

Die Zielsetzung beider Partner ist es, den Marktanteil in den Vertriebsgebieten zu
steigern und die Betreuung der Kunden weiter zu verbessern und zu intensivieren.

In diesem Zusammenhang wurde der langjahrige Tektronix Partner, ScopeShop
Hamburg, Wolfgang Weiss, von der CalPlus GmbH ubernommen. Herr Wolfgang Weiss
hat sein erfolgreiches Unternehmen aus Altersgrunden verkauft.

Die ScopeShop Mitarbeiter und das CalPlus Team werden das Unternehmen
weiterentwickeln, auch in Hinblick auf Synergien mit dem umfangreichen Fluke
Produktportfolio. Der Name ScopeShop Hamburg bleibt selbstverstandlich erhalten.

Mit dieser strategischen Ausrichtung ist CalPlus der einzige Vertriebspartner in
Deutschland der von beiden Weltmarktfuhrern, Fluke (FPM und Industrial)*und
Tektronix, autorisiert ist, deren Produkte im Lieferprogramm zu fuhren.

Eine Autorisierung beinhaltet auch die Ausbildung der Mitarbeiter des Vertriebspartners
mit anschliel3ender Zertifizierung, um eine kompetente Beratung der Kunden
abzusichern.

Damit wird CalPlus ein noch interessanterer Partner in Hinblick auf die Forderung vieler
Unternehmen, die Anzahl der Lieferanten zu reduzieren, um Kosten zu sparen.

* FPM: Kalibriersysteme, Industrial: Test und Messgerate,Labormesstechnik
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